Curriculum vitae

Informatii personale

Nume / Prenume
Adresa

Telefon

E-mail

Cetatenia

Data nasterii

Sex

Stare civila
Permis conducere

Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

T

europass

Popica Florin
Mobil:

Romana
14.05.1985
Masculin
Casatorit
Categoria B

S.C. Hidrotarnita S.A.
B-dul Carol nr. 29, Sector 2, Bucuresti

lanuarie 2015 - Prezent
Consilier Director General

- Supervizarea Compartimentului de Achizitii Publice al companiei.

S.C. Radioactiv Mineral Magurele S.A.
Soseaua de Centura, nr. 50, Jud. llfov

lulie 2013 — Prezent
Membru Adunarea Generala a Actionarilor

- Alegerea si revocarea membrilor Consiliului de Administratie;
- Aprobarea bugetului de venituri / cheltuieli si a bilantului contabil.
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Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Institutul National de Endocrinologie C.I1. Parhon
B-dul Aviatorilor, nr. 34-36, Sector 1, Bucuresti

Mai 2013 — februarie 2017
Membru al Consiliului de Administratie

- Numirea Directorului General,

- Aprobarea bugetului de venituri si cheltuieli;

- Analizarea si recomanda masuri pentru dezvoltarea spitalului;

- Analizarea si propunerea listei de investitii pentru urmatorul exercitiu
financiar;

- Analizarea modului de indeplinire a obligatiilor asumate prin contracte,
activitatea directorului general si a comitetului director.

Regia Autonoma de Transporturi Bucuresti - RATB
Str. Dinicu Golescu nr 1, Sector 1, Bucuresti

lanuarie 2012 - Prezent
Inginer

Departamentul Achizitii Publice, Serviciul Achizitii Publice, Biroul Plan
Analiza;

- Intocmirea valorii estimate pentru procedurile de achizitie publica;

- Declansarea procedurilor de achizitie publica.

Exclusive Clean International — Departament Vanzari
Str. Campia Libertatii, nr 43, bloc MCS6, sc A, etaj 4, ap 19

lulie 2010 — lanuarie 2012
Director Vanzari

- Dezvoltarea planului de afaceri si strategia de vanzari pentru piata care sa
asigure atingerea obiectivelor de companie de vanzari si profitabilitate;

- Pregatirea planurilor de actiune de cétre persoane fizice, precum si de
catre echipa de cautare pentru a conduce eficient echipa de vanzari si a
perspectivelor;

- Coordonarea, elaborarea planurilor de actiune pentru a patrunde pe noi
piete;

- Dezvoltarea si punerea in aplicare a planurilor de marketing dupa cum
este necesar;

- Realizarea feedback-ului in timp util a conducerii superioare in ceea ce
priveste performanta;

- Indeplinirea targetului de vanzari;

215



Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilitigi

Nume
angajator si adresa

- Atragerea clientilor noi;

- Stabilirea, organizarea intalnirilor si evenimentelor desfasurate de catre
companie;

- Actualizarea bazei de date cu clienti, respectiv potentiali clienti;

- Controlul cheltuielilor companiei pentru a satisface orientarile bugetare.

Autoitalia Impex — Departamentul Administrativ
Bd. Timisoara, nr. 60D, Sector 6, Bucuresti

lanuarie 2010 — lulie 2010

- Obtinerea tuturor autorizatiilor necesare grupului Autoitalia;

- Supervizarea deschiderilor de noi showroom-uri auto;

- Supervizarea contractului de curatenie;

- Mentinerea relatiilor cu furnizorii de telefonie;

- Mentinerea relatiilor cu colaboratorii externi pentru servicii si bunuri
concepute pentru a satisface identitatea corporate de branduri care fac parte
din grupul Fiat;

- Sustinerea activitatii de vanzare.

SC Autoitalia Showroom SRL
B-dul luliu Maniu nr. 448-450, Bucuresti, Sector 6

lunie 2007 — lanuarie 2010
Consilier Clienti

- indeplinirea targetului de vanzari;

- Atragerea clientilor in showroom;

- Efectuarea test drive-urilor impreuna cu clienti;

- Intocmirea documentelor de vénzare al autoturismelor;

- Stabilirea si organizarea intalnirilor si evenimentelor desfasurate de catre
companie;

- Actualizarea bazei de date cu clienti, potentiali clienti;

- Rapoarte zilnice, saptamanale si lunare privind vanzarile de autoturisme.

SC Mara Just Imobiliare SRL
Bucuresti, Sector 1
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Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Nume
angajator si adresa

Perioada

Principalele activitati si
responsabilititi

Educatie si formare

Perioada

Aptitudini si
competente personale
Limba materna

Limbi straine cunoscute
Autoevaluare

Nivel european (*)

Engleza

Italiana

oferit;

Romana

2004 — 2009

Mai 2006 - lunie 2007

Agent imobiliar

lunie 2005 - Mai 2006

- Indeplinirea targetului de vanzari
- Publicarea anunturilor imobiliare pe pagina companiei

- Vizionarea apartamentelor si caselor singur si impreuna cu, clienti;
- Tntocmirea actelor de vanzare, respectiv inchiriere de locuinte.

Allianz Tiriac Asigurari S.A.
Bucuresti, Sector 1

- indeplinirea targetului de vanzari;
- Identificarea potentialilor clienti;
- Intalniri cu clienti pentru prezentarea pachetului de asigurari de viata

- Intocmirea documentelor pentru finalizarea vanzarii.

Universitate Politehnica Bucuresti, Facultatea de Ingineria si
Managementul Sistemelor Tehnologice
Specializarea Inginerie Economica

2000 — 2004

Liceul Economic Al. I. Cuza din Slobozia, Jud. Ialomita

Comprehensiune | Vorbit | Scris |
Abilitati Abilit Interactiun | Exprimar
de ati de | e e
ascultare citire
f. bine f. bine f. bine f. bine f.

bine
bine | bine | bine | bine | bine |
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Competente si abilitati Abilitati de comunicare, flexibilitate.
sociale

Competente si Capacitate de a lucra 1n echipa, spirit creativ, initiativa, bun organizator.
aptitudini
organizatorice

Competente si Microsoft Office (Word, Excel, PowerPoint), Internet, Outlook, Autocad ,
cunostinte de utilizare a | Inventor, Labview
calculatorului

Informatii suplimentare | Referinte la cerere.
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